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Inwestor zamiast |

Finansowanie Bank tylko pozyczy pieniadze,
ainwestor pienigdze da i pomoze je pomnozyc.
Chociaz nie za darmo
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Banki otwarcie deklaruja, ze zaostrzaja po-
lityke kredytowa w stosunku do matych
isrednich firm. Dotyczy to szczegdlnie ro-
dzaju i jakosci akceptowanych przez nich
zabezpieczen. Ale poszerza si¢ takze lista
branz calkowicie wykluczonych z finanso-
wania oraz o podwyzszonym ryzyku. To
przede wszystkim budowlanka i powigza-
ne z nia firmy.

— Obecnie banki wymagajq aby sytu-
acja przedsiebiorstwa byla w 100 proc.
jasna, czysta i klarowna. W przypadku
jakichkolwiek watpliwosci, niepewnosci,
ciezko jest przekonaé bank do swoich
racji i jakichkolwiek odstepstw — mowi
Lukasz Wiejak, kierownik produktu
w Gold Finance.

Lepszy niz gietda

Nie majg wigc czego szuka¢ w bankach
firmy z jakimikolwick problemami.
Pieniagdze dostang te, ktére maja sie do-
brze, a zastrzyku gotéwki potrzebujg
gléwnie po to, zeby mie¢ sie jeszcze le-
picj. A wielu przedsi¢biorcom, ktérych
ogromny potencjat na chwile zostal przy-
¢miony problemami wynikajacymi z wielu
niezaleznych od nich samych powodéw,
zastrzyk gotowki mogtby uratowac zycie.
Na szczgdcie takimi podmiotami moga
sie zainteresowad inwestorzy finansowi.
Trzeba sie tylko liczy¢ z tym, ze fundu-
szowi private equity albo tez venture ca-
pital trzeba bedzie odda¢ kawalek tortu
w postaci udzialéw. W zamian dostaje sie
‘wsparcie, nie tylko finansowe.

— Co$ za co§ — moéwi Radostaw
Tadajewski, prezes Grupy Trinity.

Dlatego tez kredyt bywa postrzegany
jako mniej obciazajaca forma finansowa-
nia.

— Gdybym byl przedsiebiorca, tez
w picrwszcej kolejnosci poszedibym po pie-
nigdze do banku, bo finansowanic diuzne
jest tarisze i nie rozwadnia kapitatu firmy
— méwi Grzegorz Bielowicki, prezes Tar
Heel Capital.

Jesli jednak w banku nic si¢ nic da wsko-
rac, a firma potrzebuje wsparcia, lepiej po-
myslec o funduszu.

— W sytuacji, kiedy nie mozna za-
ciagna¢ dlugu w banku, dla wigkszosci
przedsigbiorcow fundusz jest lepszym
rozwiazaniem niz gietda — zwlaszcza dla

firm, ktére maja kilkanascie, do kilku-
dziesieciu mln zt sprzedazy — twierdzi
Grzegorz Bielowicki.

Tym bardziej Ze w ostatnim czasie na
gieldzie tez nie dzieje sie zbyt dobrze.

— Drisiaj pozyskiwanie kapitatu z giel-
dy jest bardzo trudne — rynek obligacji
korporacyjnych jest w tarapatach, banki
zaostrzaja polityke kredytowa, zostaja
fundusze — twierdzi Radostaw Tadajewski.

Nie tylko kasa
Ale czy na pewno fundusze to tylko ostat-
nia deska ratunku? Wrecz przeciwnie
— przekonuyja ich przedstawiciele. To cze-
sto lepsze rozwigzanie zaréwno od kre-
dytu jak i gieldy, cho¢ wymaga tez pew-
nych wyrzeczen.

— Przedsicbiorcy zwykle obawiajg sie
dzielenia udzialami w firmie, traktujac to
Jjako oddanie jej kawatka w obce rece.
Oczywiscie, trzeba sig podzelié, tyle ze
my inwestujemy w firmy, ktére dopiero
rozkwitaja na rynku. Wyrézniaja sie po-
tencjalem, ale tak naprawde nie majg
sig jeszcze czym dzielié, opréez pro-
bleméw. Inwestujeny, wierzac, ze to
si¢ zmieni w przyszloci — méwi Marek
Rusiecki, prezes Xevin Investments.

Ponadto fundusz jest skionny za-
inwestowa¢ w dang firme znacznie
wigcej, niz moégiby pozyczyé bank.
Co wiecej, w przypadku banku
na pienigdzach sie koriczy,
a w przypadku funduszu
— to dopiero poczatek.

— Ogromnc znaczenie
ma takze wsparcie mery-
toryczne funduszu, kt6-
ry juz z niejedng firma
wspdlpracowat. Podzeli
sic swoim doswiad-
czeniem, kontaktami
i know-how. Otwarcie
drzwi do zagranicy, za-
tatwicnic kontraktow,
ktére szybko moga da¢
pieniadze czy klienta,
ktéry ustawi te spolke,
3 czesto duzo wazniej-
sze niz sama wysoko$é
inwestycji — twierdz
Marek Rusiecki.

—Fundusz na pewno
moze pomoc w rozmo-
wach z bankami, we
whasciwym strukturyzo-
waniu bilansu, popatrze¢
i zastanowic sie, jak moz-
na podnie$é rentownosé,
co mozna w firmie popra-
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wi¢, jak umozliwic jej rozwdj na nowych
rynkach — dodaje Grzegorz Bielowicki.

Dobre przyktady

Dobrym przykladem jest Mennica
Wroclawska. Dzieki inwestycji Grupy
Trinity stala si¢ drugim graczem na ryn-
ku zlota. Zalozyli ja bracia, ktorzy chwilg
wezesniej zrezygnowali z pracy w korpora-
¢ji i nie mieli doswiadczenia w zarzadzaniu
firma.

— Konsultowali z nami, w ktorym kie-
runku i$¢, w jaki sposéb si¢ rozwijaé,
zeby budowad warto$¢ przedsiebior-
stwa. Dostali kapital, ktéry pomdgt przy-
spieszy¢ rozwéj, dostali tez kontakty.
Kiedy Mennica szukala wejscia do sieci
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» BANK SKRE§LA, FUNDUSZ PRZYJMUJE: Firma ze strata w banku jest
skreélona, ale nadal moze liczy¢ na zainteresowanie funduszy.

— Czesto przychodzg do nas przedsiebiorcy, ktdrzy skarzg sie, ze prze-
inwestowali, teraz sa na minusie, ale pieniadze uratowatyby im zycie.

Jesli rzeczywiscie widzimy, ze dzigki zastrzykowi gotowki firma wystartuje,
damy jej — mowi Tadaj; i, prezes Grupy Trinity. [FOT. ARC]
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bankowych, odwiedzilismy zarzady pra-
wie wszystkich bankéw w Polsce. Wiele
znich nam odméwilo, ale dzisiaj Mennica
‘Wroclawska to najwickszy dystrybutor zlo-
ta w sieciach bankowych w Polsce. Whasnie
dlatego, ze pozwolilismy im skrécié te dro-
ge — opowiada Radostaw Tadajewski.

Marek Rusiecki podaje przyklad Red
Sky, firmy kilka lat temu zaloZonej przez
24-letnich ludzi.

— Jestesmy w tej spdlce 3 lata i od mo-
mentu inwestycji urosta ona 15-krotnic pod
wzgledem zyskow i obrotdw, rozbudowata
sie .5 oséb do ponad 100. Uczestniczylismy
w wiekszodci strategicznych decyzji jej za-
lozycieli i oni raczej nie maja wrazenia, ze
musicli nam odda¢ udzialy — méwi Marek
Rusiecki.

Ida na fowy
Fundusz bedzie tez cierpliwy.

— Nas interesuje dluzsza perspektywa
i rozumiemy, ze pierwsze lata moga by¢
trudne, bo firma inwestuje i efektow jesz-
cze nie ma. Wazne, ile bedzie warta za kil-
ka lat — méwi Grzegorz Bielowicki.

Ponadto, w przeciwieristwie do banku,
funduszu nie interesuja tylko finanse firmy.

— Cuzgsto bywa tak, Ze przychodza do
nas przedsiebiorcy, ktérzy skarza sie, 7e
przeinwestowali, teraz sa na minusie, ale
pieniadze uratowalyby im zycie. Jesli rze-
czywiscie widzimy, ze dzigki zastrzykowi
gotéwki firma wystartuje, damy jej pienia-
dze — méwi Radostaw Tadajewski.

Fundusze czesto nie szukaja zatem firm,
ktére bardzo dobrze sie maja, tylko takich,
ktére moga sie bardzo dobrze miec.

— A poniewaz teraz jest duzo przedsie-
biorcéw, ktérzy juz sa albo za chwile beda
w trudnej sytuacji, mysle, Ze przyszty rok
to bedzie prawdziwy czas towéw dla fun-
duszy. Duzo uslyszymy o transakcjach,
ktére zrobig — méwi Radostaw Tadajewski.

Zadnych konsekwencji
Obecnos¢ funduszu pomaga takze w inny
sposdb — dzieki temu i banki, i gielda pa-
trza na nig przychylniej.

— Bank moze dac¢ wigcej pieniedzy i fa-
twiej mozna uplasowac obligacje — zauwa-
7a prezes Grupy Trinity.

Najwaznicjsze jednak, ze bank wyciagnie
konsekwencje, jesli firmie pomimo pozycz-
ki sie nie powiedzie. Na przyklad przejmie
zabezpieczenia, bez ktérych kredytu nie
udziela. A co jesli firma nie spelni warun-
kow, na ktére uméwita sig z funduszem?

— Nie ma zadnych konsekwencji.
Podajemy sobie rece i rozchodzimy sie.
Ryzyko jest wpisane w nasza dziatalnosé.
Fundusze zwykle tak maja, Ze na 10 inwe-
stycji polowa idzie w piach, 1-2 wychodzi
na zero, a 3 s sukcesem — méwi Marek
Rusiecki.

Jednak taki scenariusz jest mozliwy,
tylko jesli firma dobrze sie z funduszem
uméwi. Znane sa przeciez, przynajmniej
w srodowisku funduszy, przypadki przed-
sicbiorcow, ktdrzy zostali przez inwestora
wykorzystani. Dlatego trzeba zatrudnié¢ do-
brego prawnika przed podpisaniem umo-
wy. Lliczy¢ sie z tym, ze liczne wymienione
tutaj plusy wspolpracy  funduszem oku-
pione sa rownicz faktem, ze zwykle taka
transakcja trwa diuzej niz oczekiwanie na
wyplate pieniedzy z banku.
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Nas intere-
suje dluzsza
perspektywa
irozumiemy,
7e pierwsze
lata moga by¢
trudne, bo
firma inwe-
stuje i efek-
tow jeszcze
niema.

» Grzegorz
Bielowicki
prezes Tar Heel
Capital
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